GESTION DE VENTAS Y OCUPACIONES
ESPACIOS COMERCIALES

ACCESO:

GESTION DE VENTAS Y ESPACIOS

CENTRO INTEGRADO DE
FORMACION PROFESIONAL DE
MEDINA DEL CAMPO

COMERCIALES
e Estar en posesion del Titulo de Bachiller.
e Estar en posesion de un Titulo de Técnico Superior, ¢ Jefe de ventas. F HF .
amilia Profesional de
' . . ¢ Representante comercial.
e Haber superado el Curso de Orientacidén ComerCiO
e Estar en posesiébn de cualquier Titulacién ) o
Universitaria o equivalente. O Encargado de tienda. y Ma rketl ng
e Acceso mediante prueba (para quienes no tengan ‘2 .
e Y g e, g, ¢ Encargado de seccién de un comercio.
i} ¢ Coordinador de comerciales. Ciclo Formativo de Grado Superior:
MODULOS PROFESIONALES _ .
¢ Supervisor de telemarketing GESTION DE VE NTAS Y
GESTION DE VENTAS Y ESPACIOS
COMERCIALES ¢ Escaparatista comercial. ESPACIOS COMERCIALES
¢ Escaparatismoy disefio de espacios ¢ Disefiador de espacios comerciales.
comerciales.
0 Responsable de promociones punto de Ciclo Formativo de Grado Medio:

¢ Gestion de productos y promociones en el
punto de venta.

¢ Organizacién de equipos de ventas. ¢ Especialista en implantacién de espacios

¢ Técnicas de venta y negociacion. comerciales COMERCIALES

¢ Politicas de marketing.

¢ Investigacion comercial.

¢ Marketing digital. Ciclo de Formacion Profesional Basica:

¢ Logistica de almacenamiento.

¢ Logistica de aprovisionamiento. SE RVICIOS COM ERCIALES

¢ Gestién econémicay financiera de la
empresa.

o Uelles el C.I.F.P. DE MEDINA DEL CAMPO

¢ Ciudadania e identidad digital. Avda. de Portugal, 58

¢ Proyecto intermodular de gestion de 47400 MEDINA DEL CAMPO
ventas y espacios comerciales. VALLADOLID

¢ ltinerario personal para la empleabilidad 1 y 1. www.cifpmedinadelcampo.centros.educa.

+ Digitalizacién aplicada a los sectores productivos. jcyl.es

¢ Sostenibilidad aplicada al sistema productivo.

¢ Modulo optativo .

venta.

ACTIVIDADES



http://www.cifpmedinadelcampo.centros.educa/
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ACTIVIDADES COMERCIALES
cicLo FORMATIVO DE GRADO MEDIO

ACCESO:
Graduado en Secundariay titulos equivalentes o
mediante prueba de acceso

PUESTOS DE TRABAJO:
Vendedor/a
Representante comercial.
Promotor/a.
Televendedor/a.
Venta a Distancia.
Teleoperador/a (Call - Center).
Informacion/ atencidn al cliente.
Cajero/a; reponedor/a.
Operador/a de contact-center.
Administrador/a de contenidos on-line.
Comerciante de tienda.
Gerente de pequefio comercio.
Técnico en gestion de stocks y almacén.
Jefe de almacén.
Responsable de recepcién de mercancias.
Responsable de expedicién de mercancias.
Técnico/a en logistica de almacenes.

Técnico/adeinformacién/atencién al cliente en
empresas.

MODULOS PROFESIONALES

Marketing en la actividad comercial.
Gestion de un pequefio comercio.
Gestién de compras.

Procesos de venta.

Aplicaciones informéticas parael
comercio.

Inglés profesional.

Conversacion en lenguainglesa.

Servicios de atencion comercial.

Comercio electronico.

Técnicas de almacén.

Dinamizacién del punto de venta.

Itinerario personal para la empleabilidad |y II.
Modulo optativo II.

Sostenibilidad aplicada al sistema productivo.

Digitalizacion aplicada a los sectores productivos.

Proyecto intermodular.

Fotos aula taller

Dotacién aula, con ordenadores, pizarra
digital, tv, software de comercio y TPV con
software de gestion

Aulataller

Preinscripcién (grado medio y superior)

Matricula (grado medio y superior)

Segun calendario
oficial publicado

P
B Junta de

Castilla y Leon

* *
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UNION EUROPEA

C.I.F.P. DE MEDINA DEL CAMPO

Avda. de Portugal, 58
47400 MEDINA DEL CAMPO
VALLADOLID

www.cifpmedinadelcampo.centros.educa.jcyl.es

Teléfono: 983 813037




